AMPLIFA EINKAUFSLEXIKON

Rahmenvertragsanhang: Anhang zum
Rahmenliefervertrag im Einkauf

Ein Rahmenvertragsanhang ist ein vertragliches Zusatzdokument, das die Detailregelungen eines
Rahmenvertrags zwischen Einkaufer und Lieferant konkretisiert. Er definiert typischerweise
Artikellisten, Preise, Mengenstaffeln, Lieferbedingungen, Qualitatsanforderungen und
Service-Level, ohne den Hauptvertrag selbst zu andern. In der Praxis ist der Anhang das zentrale
Arbeitsdokument fur operative Einkaufer, weil er die fur den Tagesgeschaft relevanten Konditionen
auf einen Blick bundelt.

Das Wichtigste in Kirze

« Ein Rahmenvertragsanhang konkretisiert einen Rahmenvertrag mit Artikeldaten, Preisen, Mengen
und Bedingungen, ohne den Hauptvertrag zu ersetzen.

« Haufige Anhéange sind Artikelpreisanhange, technische Lastenheft-Anhénge, Logistik- und
Qualitdtsanhé&nge sowie Meilensteinplane.

* Rangfolge-Klauseln im Hauptvertrag legen fest, welcher Anhang bei Widerspriichen gilt.

+ Anderungen erfolgen in der Praxis (iber versionierte Nachtrage mit eindeutiger Versionsnummer und
Anderungshistorie.

« Die Pflege von Rahmenvertragsanhangen ist eng mit der Bedarfsermittiung, Budgetierung und dem
Approval Workflow Einkauf verbunden.

» Bei Lieferantenbewertungen dienen Anhangsvorgaben als Messlatte fir Lieferformance und
Quialitat.

Definition: Rahmenvertragsanhang

Ein Rahmenvertragsanhang ist ein integraler Bestandteil eines Rahmenvertrags, der die allgemeine
Rahmenvereinbarung um konkrete, meist operative Details erganzt. Der Hauptvertrag regelt
typischerweise Rechtsgrundlagen wie Gewahrleistung, Haftung, Geheimhaltung und Vertragsdauer,
wahrend Anhange die fachlichen und kommerziellen Einzelheiten abbilden.

Abgrenzung zum Rahmenvertrag und zu Einzelabrufen

Der Rahmenvertrag bildet den rechtlichen Rahmen Uber eine vereinbarte Laufzeit, haufig ein bis drei
Jahre. Der Anhang konkretisiert innerhalb dieses Rahmens, was genau zu welchen Konditionen
geliefert wird. Einzelabrufe oder Freigabeauftrége wiederum setzen die im Anhang definierten
Positionen operativ um. In der Praxis gilt: Je praziser der Anhang, desto weniger Streitpunkte entstehen
bei der Abwicklung von Abrufen und Forecast-Meldungen.

Typische Inhalte eines Rahmenvertragsanhangs

Zu den haufigsten Inhalten zahlen Artikellisten mit Materialnummern und Zeichnungssténden,
Festpreise oder Preisformeln, vereinbarte Jahrespakete oder Abnahmemengen, Lieferbedingungen wie
CFR oder FAS, Lieferzeiten und Anforderungen an Available to Promise (ATP) Meldungen des
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Lieferanten. Daneben finden sich technische Spezifikationen, Priufvereinbarungen,
Dokumentationspflichten und gegebenenfalls Eskalationswege.

Rechtliche Einordnung

Rahmenvertragsanhange sind rechtlich Teil des Vertrags, sofern die Parteien sie wirksam vereinbart
haben. Wichtig ist die im Hauptvertrag geregelte Rangfolge: Bei Konflikten zwischen Hauptvertrag,
Allgemeinen Geschéftsbedingungen und Anhangen muss klar sein, welches Dokument Vorrang hat. Ob
konkrete Klauseln wie Vertragsstrafen oder Preisanpassungen im Einzelfall wirksam sind, sollte
juristisch geprift werden; dieser Artikel gibt hierzu keine Rechtsberatung.

Aufbau und Methoden: Wie ein Anhang gestaltet wird

Ein guter Rahmenvertragsanhang folgt einer klaren Struktur, damit operative Nutzer ohne Riickfragen
arbeiten konnen. Bewabhrt ist eine Gliederung nach Themenblocken, die vom Kaufmé&nnischen Uber die
Technik bis zur Logistik reichen.

Kommerzieller Teil: Preise, Mengen und Rabatte

Im kommerziellen Anhangsteil werden Stiicklistenpositionen, Einzelpreise, Mengenstaffeln und
Rabattlogik fixiert. Ein Mengenrabatt im Einkauf I&sst sich hier direkt hinterlegen, etwa als gestaffelter
Rabatt ab definierter Jahresabnahmemenge. Bei Rohstoffabhéngigen Produkten wird haufig eine
Preiseskalationsklausel vereinbart, die die PreisAnpassung an Indexwerte koppelt. Wichtig ist,
Gultigkeitszeitrdume und Update-Mechaniken eindeutig zu definieren.

Technischer Teil: Spezifikationen und Freigaben

Der technische Anhang hélt Zeichnungsstande, Materialvorgaben, Toleranzen und Priifanforderungen
fest. Bei Neuteilen wird er oft mit der Musterlieferung und dem Pilot Run verknipft: Die Serienfreigabe
erfolgt erst nach bestandenem Erstmustertest, und der Anhang dokumentiert den freigegebenen Stand
verbindlich. Anderungen an Spezifikationen sollten tiber einen definierten Anderungsprozess mit
dokumentierter Zustimmung beider Seiten laufen, um den freigegebenen Stand nicht stillschweigend zu
verschieben.

Logistik- und Qualitatsanhang

Der Logistikteil definiert Incoterms, Verpackungsvorgaben, Anlieferfenster, bei See- oder
Schiffscontingern auch Regelungen zu Detention und Demurrage sowieProzesse fir Slot Booking und
Backorder-Quote Meldepflichten. Der Qualitatsteil verankert Priifanweisungen, Reklamationsprozesse
und Kennzahlen wie die Ausschuss- oder Liefertreue-Grenzwerte. Beide Blécke geben spatere
Lieferantenbewertungen eine objektive Messlatte.

Erstellung und Verhandlung: Vorgehen in der Praxis

Die Anhangserstellung sollte methodisch erfolgen, weil hier die Detailtiefe entsteht, die den
Rahmenvertrag erst belastbar macht. Typischerweise fihren Eink&ufer, Fachbereich, Qualitat und
Logistik gemeinsam einen Anhangs-Entwurf herbei, bevor die Verhandlung startet.

Vorbereitung: Bedarfsermittlung und Spezifikation

Ausgangspunkt ist eine belastbare Bedarfsermittlung auf Basis historischer Verbrauchsdaten und
geplanter Projekte. Die Bedarfsspezifikation legt fest, welche Artikel, Varianten und Services in den
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Anhang aufgenommen werden. Bei kritischen Positionen unterstitzt eine Bottleneck-Analyse dabei zu
klaren, welche Teile besonders lange Vorlaufzeiten oder Alternativiosigkeit aufweisen und entsprechend
strengere Verpflichtungen oder Sicherheitsbestéande im Anhang verankert bekommen.

Verhandlung und interne Freigabe

In der Verhandlungsphase werden Preise, Mengenpakete, Service-Level und Konditionen ausgehandelt;
bei strategischen Lieferanten geschieht dies haufig im Rahmen eines Supplier Day oder strukturierter
Jahresgesprache. Der Entwurf durchlauft dann einen Approval Workflow Einkauf mit definierten
Freigabestufen, etwa Fachbereich, Qualitat, Finanzen und Geschéftsfiihrung je nach Betrag und Risiko.
Erst nach vollstandiger Freigabe wird der Anhang gegengezeichnet.

Versionierung und Dokumentation

Jeder Anhang erhélt eine eindeutige Versionsnummer, ein Giltigkeitsdatum und eine
Anderungshistorie. Anderungen werden als Nachtrag dokumentiert, nie durch Uberarbeiten der alten
Datei ohne Kennzeichnung. In der Praxis bewahrt sich ein zentrales Vertragsrepository mit
Zugriffsberechtigungen, damit operative Einkaufer und Lieferanten stets mit dem aktuellen Stand
arbeiten und abweichende Versionen friih auffallen.

Wichtige KPIs und Steuerung tiber den Rahmenvertragsanhang

Der Anhang definiert nicht nur Konditionen, sondern auch die Kennzahlen, mit denen die Einhaltung
gemessen wird. Diese KPlIs flie3en typischerweise in das Supplier Rating ein und steuern daraus
abgeleitete MalRnahmen wie Bonusjahre oder Vergabentscheidungen bei Folgeausschreibungen.

Liefer- und Logistik-Kennzahlen

Zentrale Messgrof3en sind Liefertreue, Termintreue, Backorder-Quote und Bestandseffekte beim
Einkaufer, die sich Uber den Durchschnittlichen Lagerbestand abbilden lassen. Hohe Bestande kénnen
darauf hindeuten, dass der Lieferant zu frih liefert oder Sicherheitspuffer unverhaltnismarig grof3
vereinbart wurden. Auch die Zuverlassigkeit von ATP-Meldungen lasst sich messen und im Anhang als
verbindliche Meldequalitat definieren.

Qualitats- und Kosten-Kennzahlen

Auf der Qualitatsseite typisch sind Reklamationsquote, Erstmustergenehmigungsquote und Einhaltung
vereinbarter Rezyklatquote bei Kunststoff- oder Metallteilen. Auf der Kostenseite werden Preistreue
gegenuber dem Anhang, Umsetzung vereinbarter Preisgleitklauseln und die Realisierung vereinbarter
jahrlicher Produktivitaten geprift. Fehimengen oder Ersatzbeschaffungen kénnen als vertraglich
definierte Vertragsstrafen abgebildet werden, deren Wirksamkeit im Einzelfall juristisch zu prifen ist.

Risiken, Kontrollen und aktuelle Entwicklungen

Rahmenvertragsanhange bergen Risiken, wenn sie unvollstéandig, veraltet oder widersprichlich sind.
Gleichzeitig gewinnen sie durch regulatorische Anforderungen und Digitalisierung an Bedeutung.

Typische Risiken und Kontrollmechanismen

Haufige Risiken sind abgelaufene Preise, veraltete Zeichnungsstande, widerspriichliche Incoterms
zwischen Anhang und Abruf sowie fehlende Rangfolge-Klauseln. Kontrollen helfen dagegen:
regelmafiige Anhang-Audits, Abgleich von Abrufen gegen den glltigen Anhang im ERP-System und
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klare Anderungsprozesse. Bei Single Sourcing-Positionen sollte der Anhang zusétzlich
Notfallmechanismen wie erhthte Sicherheitsbestande oder verlangerte Kiindigungsrechte vorsehen.

Nachhaltigkeit und Compliance im Anhang

Nachhaltigkeitsanforderungen wandern zunehmend aus allgemeinen Verhaltenskodizes in konkrete
Anhéange. Dort lassen sich messbare Vorgaben verankern, etwa eine verbindliche Rezyklatquote,
Lieferkettendokumentationspflichten oder CO2-Datenlieferung. Im Kontext der Corporate Sustainability
Due Diligence (CSDDD) und anderer Lieferkettengesetze werden solche konkreten, prufbaren
Anhangsregelungen wichtiger; die konkreten Pflichten im Einzelfall sollten stets rechtlich gepriift
werden.

Digitalisierung und Integration

Moderne Einkaufssysteme verknipfen Rahmenvertragsanhange direkt mit Abrufen, Preisen und
Billigungsprozessen, sodass abweichende Preise beim Abruf automatisch blockiert werden.
Schnittstellen zu Lieferantenportalen ermdglichen es, Forecast-Daten und ATP-Meldungen strukturiert
auszutauschen. Trotz Digitalisierung bleibt der Anhang ein juristisches Dokument: Die elektronische
Pflege ersetzt nicht die formale Vereinbarung, sondern reduziert nur die operationale Fehlerquote.

Typische Kennzahlen

Liefertreue: typischerweise > 95 %
Haufig als Zielwert im Anhang vereinbart und im Supplier Rating gemessen

Anhang-Aktualitatsquote: > 95 %
Anteil der Anhange mit glltigem Preis- und Zeichnungsstand

Preistreue: > 99 %
Abrufe zu Preisen laut gultigem Anhang; Abweichungen sollten blockiert werden

Reklamationsquote: typischerweise <2 %
Grenzwerte werden im Qualitdtsanhang verankert

Praxisbeispiel

Ein mittelstandischer Maschinenbauer vereinbart mit einem Blechzulieferer einen
Zweijahres-Rahmenvertrag. Im zugehdrigen Rahmenvertragsanhang werden 47 Artikel mit
Zeichnungsstanden, Staffelpreisen, einer Preiseskalationsklausel auf Stahlindizes, vereinbarte
Liefertreue von typischerweise tber 95 Prozent und die Verpflichtung zu wéchentlichen ATP-Meldungen
fixiert. Ein separater Logistikanhang regelt Anlieferfenster und Verpackungsvorgaben. Nach einem
Wechsel der Werkzeugtechnologie wird der technische Anhang Uiber einen dokumentierten Nachtrag
auf den neuen Stand angehoben.

 Artikelpreisanhang mit eindeutiger Versionsnummer und Gultigkeitszeitraum

» Preiseskalationsklausel mit definierten Indizes und Anpassungsfenster

* Qualitatsanhang mit Reklamationsprozess und KPI-Grenzwerten

- Anderungen ausschlieBlich tiber gegengezeichnete Nachtrage im Vertragsrepository

Fazit

Der Rahmenvertragsanhang ist das operative Herzstlick jedes Rahmenvertrags: Er Ubersetzt die
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rechtliche Rahmeneinigung in konkrete, tiberprifbare Konditionen. Sein Nutzen steht und fallt mit der
Pflege.Disziplinierte Versionierung, klare Rangfolgeklauseln und regelmafige Audits verhindern, dass
Anhéange zu stillen Risikofaktoren werden. Wer Kennzahlen, Nachhaltigkeitsanforderungen und
Logistikregeln konsequent im Anhang verankert, schafft eine objektive Basis fur Lieferantenbewertung
und Folgeverhandlungen. Fur Eink&ufer lohnt sich die Investition in strukturierte Anhangprozesse damit
in jedem Fall.

Haufige Fragen

Was ist ein Rahmenvertragsanhang?

Ein Rahmenvertragsanhang ist ein integrales Zusatzdokument zum Rahmenvertrag, das konkrete
Regelungen wie Artikellisten, Preise, Mengen, Lieferbedingungen und Qualitatsanforderungen festlegt.
Der Hauptvertrag regelt die rechtlichen Grundlagen, der Anhang die fachlichen und kommerziellen
Details. In der Praxis arbeiten operative Einkdufer vor allem mit dem Anhang.

Welche Inhalte gehoren in einen Rahmenvertragsanhang?

Ublich sind kommerzielle Angaben wie Preise, Mengenstaffeln und Rabatte, technische Spezifikationen
mit Zeichnungsstanden, Logistikregelungen wie Incoterms und Anlieferfenster sowie
Qualitatsanforderungen und Kennzahlen. Auch Service-Level, Meldepflichten und Eskalationsprozesse
werden haufig im Anhang fixiert. Die Rangfolge gegentber dem Hauptvertrag sollte explizit geregelt
sein.

Wie dndert man einen Rahmenvertragsanhang korrekt?

Anderungen sollten ausschlieRlich tiber einen gegengezeichneten Nachtrag mit neuer Versionsnummer
und Anderungshistorie erfolgen. Vor der Freigabe durchlauft der Nachtrag den internen Freigabeprozess
mit den relevanten Abteilungen. Das stillschweigende Uberarbeiten alter Dateien fiihrt in der Praxis
haufig zu Streitigkeiten und sollte vermieden werden.

Was ist der Unterschied zwischen Rahmenvertrag und Rahmenvertragsanhang?

Der Rahmenvertrag regelt die Gibergeordneten rechtlichen Bedingungen wie Laufzeit, Gewahrleistung
und Haftung. Der Anhang konkretisiert innerhalb dieses Rahmens die operativen Details wie Preise,
Artikel und Logistik. Beide Dokumente bilden zusammen eine Einheit; bei Widerspriichen entscheidet
die vereinbarte Rangfolge.

Sind Rahmenvertragsanhénge rechtlich bindend?

Ja, ordnungsgemal vereinbarte Anhénge sind Teil des Vertrags und damit bindend, sofern sie wirksam
in den Vertrag einbezogen wurden. Entscheidend sind klare Bezugnahmen im Hauptvertrag und eine
definierte Rangfolge der Dokumente. Die Wirksamkeit einzelner Klauseln sollte im Zweifel juristisch
gepruft werden.

Wie viele Anhéange sind bei einem Rahmenvertrag ublich?

In der Praxis finden sich haufig drei bis sechs Anhange, etwa fir Preise, Technik, Qualitat, Logistik und
Datenschutz oder Nachhaltigkeit. Entscheidend ist nicht die Anzahl, sondern dass jedes Thema klar
zugeordnet ist und Widerspriche vermieden werden. Kleine Vereinbarungen kdnnen auch mit einem
einzigen Sammelanhang auskommen.
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